ANA LOSONTI

AGENT VANZARI

Care este rolul dumneavoastra in cadrul companiei

TEHNOFAVORIT si ce presupune acesta?

In departamentul de vanzari, piese de schimb, am rolul de a asigura vanzarea eficienta a
pieselor de schimb pentru utilajele produse de Tehnofavorit. Imi ocup de gestionarea
stocului de piese disponibile si de lansarea noilor piese pentru utilajele noastre. De
asemenea, ma implic Tn procesul de comanda pentru piese personalizate, atunci cand
este necesar.

Ce va place cel mai mult la munca pe care o faceti?

Cel mai mult imi place la munca mea relatiile cu clientii si vanzarea de piese de schimb.
Este o sursa de satisfactie sa ajut clientii sa gaseasca solutii potrivite pentru nevoile lor si
sa contribui la buna functionare a echipamentelor lor prin furnizarea pieselor de schimb
necesare.

Care parte din pasivnile dumneavoastra se regasesc in
activitatea pe care o aveti in cadrul companiei?

Pasiunea mea se regaseste in jobul meu, agricultura si utilajele folosite in domeniul
agricol, precum si utilajele utilizate in prepararea hranei pentru animale. Ma bucur sa
lucrez intr-un domeniu care imi permite sa explorez si sa contribui la dezvoltarea
eficientei si calitatii in industria agricola. Sunt pasionat de gasirea celor mai bune solutii
si tehnologii pentru a sprijini fermierii in activitatile lor si pentru a asigura o productie
sustenabila si sanatoasa.



Cum erati acum 5 ani, cdnd v-ati angajat la
TEHNOFAVORIT, si cum sunteti acum?

Sunt in Tehnofavorit de 5 ani si in aceasta perioada am
acumulat o vasta experienta in relatiile cu clientii si in
vanzarea produselor. Este o mare satisfactie sa ajut clientii
sa gaseasca solutiile potrivite pentru nevoile lor si sa
construiesc relatii de incredere pe termen lung. Sunt
mandru sa fac parte din echipa Tehnofavorit si sunt
' nerabdator sa continui sa ofer suport si servicii excelente

w i clientilor nostri.

Care a fost cea mai mare provocare profesionala in cadrul
TEHNOFAVORIT, dar si cea mai mare victorie?

Cea mai mare provocare pentru mine a fost participarea la licitatii prin platforma AFIR si
SEAP si castigarea acestora. A fost o tranzitie semnificativa de la vanzarea de utilaje la
vanzarea de piese de schimb, care a necesitat o intelegere profunda a nevoilor clientilor
si a pietei. Am depus eforturi sustinute pentru a studia si a ma adapta la cerintele
licitatiilor, dezvoltand strategii eficiente si oferind solutii personalizate pentru fiecare
proiect. Sunt mandru sa fiu parte din echipa Tehnofavorit si sa contribui la dezvoltarea si
succesul companiei intr-un domeniu complex si competitiv.

Ati recomanda prietenilor dumneavoastra sa faca parte din

echipa TEHNOFAVORIT?

Da, recomand cu incredere Tehnofavorit! Cred cu tarie in potentialul acestei companii si
in viitorul agriculturii. Echipa Tehnofavorit demonstreaza o pasiune remarcabila pentru
dezvoltarea si furnizarea de utilaje agricole inovatoare si performante. Prin tehnologia de
varf si solutiile adaptate, aceasta firma este pregatita sa raspunda provocarilor din
industrie si sa sustina fermierii in obtinerea unor rezultate exceptionale. Tehnofavorit
este un partener de incredere, mereu in cautarea celor mai bune solutii si servicii pentru
clienti. Daca va doriti succes in agricultura si o colaborare de inalta calitate, nu ezitati sa
va alaturati Tehnofavorit!




